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Wir haben unsere Ziele erreicht.

Projektshop LES
Juniorenbetrieb der Ludwig-Erhard-Schule Pforzheim e.V.
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Tätigkeit und Selbstständigkeit

7��� ?��	��	&�������� ���� "��&��
���	���
95�������������	���	��� #������ ��� #���-�+��<�
��	� ���� ��	�������� ���	���	���� ���� "����
��-���
���� #��&���8������"�����;� 8��� &���	����� @����
�������� #���-�+���%��	��	������A��%��� ������
%
&;� ��+�����	�� �������	�
��
����� �B�	�+�	�-
������7������ ���?��+�!���"B�	�+������#��-
�����&������
���C��������������"������������
����"������������?�������	�
��!��+�		���A���+-
plexe Handlungszusammenhänge zu verste-
hen und in der Praxis umzusetzen. 

5���
��&����� �������!�����������,���������
���� #��&���8������"������ )���
���+� �����
"	���	���!����������������+�����������#���-�-
+�����	&�����	A�������������%	A�:�����$��������
���� �������	�
��
����� 
�� �����%���������� ����
������ ��	��� %�	���%�&��	�����	������� ������	�-

���	���
������B�������%
&;�
��%�&��	��;�'���
$�	��%��	��D������ �C����� ������� "������� �+�
.��+��� ������� %
&;� !��	������� #���-�+��� "B-
�	�+������A� E��+��%��	� ���� ����������	��-
�������&��%������������	
��;����
���	������A�
prozessorientiertes Lernen bildet somit eine 
&���	����8����
����
�+�%�&���	��������B�	�-
matischen Unterricht.

.��+��%�������������������=����--
zierung 

F� ,�������-�+�������*%����-�+����C�����
im Rahmen betrieblicher Geschäftsprozes-
���������$�	��%��	����&��	�����	������5���-
��������������	��	������+
�	��
���-
���	�
vermitteln und entsprechen vorgegebenen 
Qualitätsstandards des Lernens.

F� #���-�+���������������	A�����=����	�	�����
Wissens- und Kompetenzvermittlung durch 
@���++����%��	���������	�����������	���

zu verbessern.

F� @��� ��	�����	���� ������ ��%��	��������A�����
�������	�����"	���	���!���#���-�+��������
���� 
����������A� ����������� ���� ��������-
torischen Maßnahmen realisiert 

�F professionell ausgebildete Lehrkräf-
te mit Spezialkenntnissen sind in vier 
Teams eingesetzt. 

�F #���%����A� ���
�����������+A� #����A�
$�����	���A� G�	������	�� ��	�����-
+����"��	&���� H$�������	� 7B��+����
8.)IA�)�����	�	����������7���+��	�	�-
���+�		���H���+��A�)��		��A�"	���&����I�
etc. sind vorhanden.

�F 7��� ,�������-�+�� +�	� !���� )��-	����-
	���� ��%��	�	� 
����������� ���� &��	-
�����	����� �����������;� ��������� ���	� ����
����%������*%����-�+��;

F�  �++�����	���A� ���	�!�	�	������'�%��	���-�

���
���%������������"���	�����"�����������
Lehrer verbessert und tragen zu mehr Ar-
beitsfreude und Freude am Lernen bei.

F� @���	
������� '�%��	����&���� ������ ����
#����-�+��� ���� ���� 
���C������� 8�	����
der Lehrenden und Lernenden stehen aus 
"���	� ������ �+�=����-��	����
��
���� ��	��-
ligten in einem angemessenen Verhältnis 
zuein ander.

F� 7���  ��
�
	���� ���� =����-
������� :������
$�����������,�������������*%����-�+���
&���� !��� ���� "�������	���� ���� #��&���8�-
hard-Schule offensiv vertreten und ist Teil 
����=����	�	���	&�������;�
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�������	������A� ��������	�����	���	����A�
����	������  ��
�
	���A� ?����

������A� .����
������B��� �	�;� ����� ������ ����	����� ���� ���
�����	�+������� �������� ,�������-��+�;� 7������
�������	�+������+���� :�������� �%��
���	� ����
!�������	��� ����%�����	��� ����
���	� &���
den. Der Ideenreichtum der Mitarbeiter ist da-

%�����	��������������������		%�&��%���������	�
und den Erfolg dieses Modells. 

G+� �������������� �������	�%�����	� &������
���� &���	���	��� 8��+��	�� ���� ,�������-��+��
9)��:��	���
� #8"� �;4;<� ������	���	A� ���� �%���
�������������	�	�	�����	�&����%�����	�	;

�������������������	������,�������-��+�6

����,�������-��+���������	����������+��������	
�

�� ������� *%����-��+��� �+� ����� �+� $���	�
�
���������� ��	�����+��A� ���� +�	� ���	���
Produkten und echtem Kapital arbeiten. In der 
��������
�%���� 7��	�������� &����� ���� ���	��
%�	���%������,�������-��+���+�,����1JKL��������
@��������%���� ?��������������� ��������	;� 7���

���	�������������,�������-��+����	�	����1JMK����
����������+����������"�����A���������	��	���
4���		��"������ ��� *%��������;� (�%��� 
�������
����� &��	����� ������������ ,�������-��+���
��%	� ��� ��
&������� ����� ���	� 1J� ,������ ���
Projektshop LES e. V.

��������������7���,�������-��+�������#��&���8������"�����

8����'�%��	����

����	�������������+�,����1JJ/A��������#��&���8������"������
�%�������������,�������-��+��
���������;�(�����+������������4��%����	������
und der Klärung von pädagogischen und organisatorischen Fragen konnte der 
)��:��	���
�#8"��;�4;��+�"����:����1JJ2DJ3��������	��,�������-��+���+���+����
gen Oberschulamtsbezirk Karlsruhe mit der Arbeit beginnen.

G+�"����:����/000D/001�&�����+�	���+����������
�#8"������&��	����,��������
-��+������#�%����������;�"���%�	���%	�
&��� �������	�+�	����+�#�����%�������
����%��	���	�������+�	�����&��	�����.��
�����	��;�"������&��������������
������� N"������� !������	A� ��� ������ �%�������� !�+� ���������
� !��+�		��	�
 �������	�+�	��������	���%�����;

@�������������"����:������/00OD/00K���+�+�	�9"���3�<��������		�����	������
+���
&���� ���
�;� 7����� ?��+�� ��++	� ��%�����	�� ��	��� ���� ��+�  ����� ����
"������+��������� �++�����������%��	�	�����%����%�B�
�+�4���������;�7������
�����	�
&�����4��������	��������(�����������+������
�;�G��������%��	��A�&����
������+����������
�#8"A�"����������������"����������� ������� �/�;�

$�	�����?��+��#�����8P)��"��!�����	��	�
�������������"����:������/00MD/00J�
���� :����	�� "
����� �������� ,�������-��+���?�+����� ���� ����$���	;�7����� �+
� �1������������	��,�������-��+������������	��+�'��	��������.���������
�����
���+�� �������������:���������
��	�����*%����-��+��+����;

'����!����,�������-��+�����%��	�������������	�������)��-�	���	�����	�����+�7�������������
+�����+�������	�������E�����!������A���+�%����	��+��������������	�������1JJ2�����4�������
register eingetragenen
�9)��:��	���
�#8"A�,�������%�	���%�����#��&���8������"������)���
���+��;4;<;

��������������7����������	�+��������������9,�������-��+�<�
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"������&���/1
75175 Pforzheim
Tel. 07231 391843
Fax 07231 391844
E-Mail: projektshoples@googlemail.com
Homepage mit Onlineshop:
&&&;
��:��	���
���;��

Der Projektshop LES

Projektshop LES e.V.
,�������%�	���%�����#��&���8������"������)���
���+

.���+�E���� '�	��A� >������� 'B���A� ?����	� �����A� "��!��� ���+���A� "�B������� 8!������A�
'��������
����A� �+�������A�8����������A�'�����Q���5�������$�	��A�"�!��� �B�A���+�
'���  ��+�
�	��A� =�����+�  �B�
��A� '��R������ #C&A� ����
� $�����������A� )������ )�����A�
 ��� .���	��A� $����� "���S���A�  �	������� "�+��A� $������ "	�%��A� ��B���� E�����A� 8%���
E�������A� ?��B�� �����A� ?�%���������
A� 8+��� >�����A�  ������������T� E��+��� ������
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Das Sortiment

�������)������������%����++�������+�	�#C������������������	�����	��������%��	���&���������
����+���������� "������� ���� #������ ���������		�+%���� ��;� 7��� #C������� ��� ���� ?������ 
8�������A�$�	��+�	�����&���4������������	���%�&��	�����	�������+�	�"�����	!�������&������!���

#�������	��� ���� #��&���8������"������
ausgearbeitet. Sie zeichnen sich beson-
����������������������������������������-
gerechte Darstellung aus.

������� ,�������-�+�� ��	� ������������� �+� ��-
����������/:������������������������� �������	-
�����	� H����+��������� ����������������I� ��-
gesiedelt.

7��� ,�������-�+��&�������� �����	��������4��-
����:�&�����!�������"������������%�	���������
Lehrern einer Wirtschaftsschulklasse betrieben 
����
&����+�/;�5��%:��������1;�"����:����������+ 
1. Halbjahr des 2. Schuljahrs.

Die Organisationsform

U�1T� 7���4����������	�����(�+���9)��:��	���
�#8"A�,�������%�	���%�����#��&���
� 8������"������)���
���+��;�4;�<�8����	��������"�	
����)���
���+;

U�/T� @&��������4���������	�����?C������������4��&���������������+����������8��
� 
���������������������
�������������	�!��E������+���+���	���%����������;
 ...
� 7���4������!������	����������S�����������+�		��%�����+�����	
����@&������+�
� "���������'%�����		��9�	����%�����	��	��@&����<�����'%��%���������;�7��
� 4��������	����%�	����	�	��A����!������	�����	�������	���#����������&��	�����	������
� @&����;
 ...

U�3T� �����������4����������������4���	���A���������	����������������$�	��������
 versammlung.

Satzungsauszug

7��� '�%��	� ��� ���� 9?��+�<� ������	� ���+���

��� ������ �����	�����;� '��� �������	����+�
����	� ���� #���%���A� ���� +�	� ��+
�	���A� E�-
�����A� E�����RA� '����%���	&��	��� ���� ��-
!������ �������������� ������	�		�	� ��	;

Im Projektshop LES e. V. gibt es die Abteilun-
���� �����������A� $����	���A� )�������&����D
��������	���A� .��������&����A� "����	����	�
und EDV-Service. 
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Der Organisationsplan

Mit Hilfe der Integrierten Unternehmenssoft-
&���� $�������	� 7B��+���� ('4� &������ ��� 
�������	�
��
������%	��������%�����������%�-
��%��	�	� ���� �%��&�����	;� 7�%��� �������� ����
Abteilungen gleichzeitig auf dieselben Daten 
in der zentralen Datenbank zu. Auf diesem 
�����&�������������������������G����+�	������

&�����������'%	������������%�������������-
	�����	������������
����������%��	���������		��
dokumentiert.

7���!����������'���	�		����&����!��������
Abteilungen benutzt. 
7�������	����������	�������������	�����������
E��+� #�������A� %��	������ ���� 874�A� .���-
�����&�����A�E�R	!���%��	����������4�#�#��-
rer. 

Die Lehrenden sind keiner bestimmten Abtei-
��������������S�����
��������	A�����������%�� 
�������%������������ 5�����	������A� &���� �����
erforderlich ist.

Die Lehrenden: 
�����������	A�������������%����A�
$��	����?����	A�E��+���������
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�������	�
��
�����������������

Tätigkeiten Formulare
auch elektronisch

Abteilung/Gruppe
�'.8(8G( '�?��(7�#'�8.�G.E"�5'?E
Warenannahme und Eingangskontrolle
#������������+�	�(�+���
��������%�����
Rechnung mit Lieferschein vergleichen
.��������+�	�(�+���
��������%�����

���	����!�������������%�����A�
��������	��������������
Lieferscheine ablegen
.����������%�����A�%�
���������
ablegen

 ��	�������	��)������������%���
�+�#������ � �
bringen

48."'(7�4�(�).*?�(�"'�?�8'�8(
'����������������H��������I��������!��
���	������������	�����
4������
�
��������������

Ausgangsrechnung buchen
���	����!�������������%�����

)������������%���!��
������)���
�		���� �
���������A�.��������������)���
�		����+�� �
������+�������%�������
 �++���������	��"�����������	���������A�� �
)���
�		���7�

�����	��������%��A�������	����� �
lung anheften und ablegen
Paket mit Packband zukleben
Paket ins Auto bringen.

Lieferschein

Eingangsrechnung

Lagerkarte
Lieferschein
Eingangsrechnungen
*%��&��������

���	������
Rechnung 
Paketkarte
Adressaufkleber
Rechnungsbetrag
Rechnungskopie 
Rechnungskopie 
Rechnung 
Packzettel 
���	������
Packzettel 

8G( '�?

#'�8.���55'#E�(�

.8�5(�(�"�8"8(

LAGER

$'. 8EG(�

.8�5(�(�"�8"8(
#'�8.���55'#E�(�
LAGER

�.�'(G"'EG�(
LAGER
?.8G8�$GE'.�8GE8.�
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Die Tätigkeitsberichte der Abteilungen

.��������&�����
?�%�����A� ��A�"�!��A�=�����+

Sekretariat und EDV
��B���A�8����A�?��B�A�'����A�$����A�8%��

Marketing 
��+�'��A� �+��A�'��R�����A�8+��A�����


)�������&�����
 �	������A�?����	A�"��!��

�����������D#����
.���+�E���A�"�B������A�>������A�'�����Q��A�
)�����A�$������

Unser Team auf der Messe in Hannover
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7���'%	������������������D#����

�����������
���������	�����������������
    - Kontrolle des Wareneingangs 
    - Ablage der Lieferscheine 
    - Reklamationen
���������������������8���	����
��������
    - Festlegung der Verkaufspreise
������@���++����%��	�+�	�����$����	���

 abteilung bei Sonderverkäufen

Aufgabenbereich:
#����!��&��	���
    - Organisation der Lagerhaltung
    - Warenausgabe 
    - Organisation des Versands

Lagerbuchhaltung
    - Registrierung von Warenein- und 
������������������&������������%��
      standsveränderungen
    - Kontrolle des Meldebestandes

Lagerkarte

����
����������4��&��	��������	���

@�+�4�������%����	;
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7���'%	�������.��������&����

Aufgabenbereich:

@�������!������
������*%��
�����������@���������������
����������%��	����!���.���������
������8��	�������!�������������	
��

�������	���
����������%��	������������������	
�
������?����������,�������

Konto:
BLZ:

Datum:

Bank:
Internet:
E-Mail:
Telefax:
Telefon: 07231/391843

07231/391844
projektshoples@googlemail.com

Volksbank Pforzheim

20 90 128

07.11.2013

Name: Emre Yüksel

www.ProjektshopLES.de

666 900 00

Juniorenfirma der Ludwig-Erhard-Schule Pforzheim

Projektshop LES e. V.

Rechnung / Lieferschein

73730 Esslingen/Zell
Deutschland

Steinbeisstr. 25
John-F.-Kennedy-Schule
Claudia Haller

Projektshop LES e. V. * Schoferweg 21 * 75175 Pforzheim

Nr. 2849

 Sehr geehrte Damen und Herren,

 aufgrund unserer Lieferung stellen wir Ihnen folgende Artikel in Rechnung:

(Bitte Rechnungs-Nummer und Kunden-Nummer bei Zahlungen immer angeben!)

DEB24438Ihre Kunden-Nummer:

DE22 666 900 00 000 20 901 28IBAN:
VBPFDE66BIC:

BezeichnungArtikel-Nr. Menge Einheit Preis Rabatt % MwSt % Gesamt

Prüfungsaufgabensammlung BFW20001 52 Stück 22,50 7 1.170,00

Netto-Betrag 1.093,46
7% MwSt. 76,54

1.170,00

Rechnungsbetrag 1.170,00

Brutto-Betrag

Zahlungsbedingungen: 10 Tage / 3% Skonto / 30 Tage Ziel
Lieferbedingung: frei Haus

Herzlichen Dank für Ihren Auftrag.

Mit freundlichen Grüßen

Projektshop LES e. V.

i. A. Emre Yüksel

Geschäftszeiten: Donnerstags 14.15 - 16.00 Uhr
Vereinsregister: OZ 1173
Gerichtsstand: Amtsgericht Pforzheim Geschäftsleitung:

StD Gerd Häuber
OStR Kristian Lang

___________________________________________________________________________________________________________________________________

Finanzamt Pforzheim
Steuer-Nr.:
UST-ID-Nr.:

41431/30687

Rechnung

Finanzmanagement - buchen
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7���'%	�������)�������&����

Aufgabenbereich:

- Erstellen der Verträge
��4��&��	��������)���������	��
��"	�	��	����%���'�&�������	�����'�%��	�
��	
������	�����������$�	��%��	��
��'�����	����������@��������

����������'����%��T

������%��	����������&��%������������� 
  Geschäftsjahr 2013 
- Vorbereitung und Ausfertigung der 
  Arbeitsprotokolle

@������

5����$�R�$��	��+����&���!�+�01;�?�%�����/012�%���21;�,������/013����������+
)��:��	���
�#8"��;�4;A�)��-	���	���GA��������)��������%	�������	�	��;

����&�����+�	��������#���	�����	�	��
��������;�8����	���������'��������������+�5��%�����
����4�����	��A�?���S�����@�!�����������	����:�����5������	��������%��	�������� 
entsprochen. 

Auffassungsgabe und Teamgeist haben jederzeit unsere volle Anerkennung gefunden.

5��!��
���%�����	�������S����&C���������	��=����	�	��������'�%��	;

����&��������5�����$��	��+���������������&��	�����%����������������������������	�;

)���
���+A�1;�?�%�����/013

Projektshop LES e.V.
Personalabteilung Anstellungsvertrag

7���)��:��	���
�#8"��;4;A�"������&���/1A�KL1KL�)���
���+����;;;;;;;;;;;
schließen folgenden Anstellungsvertrag:

§ 1
Dienstverhältnis

Sie treten am 1. Februar 2013 als Mitarbeiter der Abteilung  in die Dienste unseres 
��	���%��;

§ 2
Anstellung

7���7����	!�����	������	�%�����	�	���������	A�������������������� ���������%�����;�
����������������#���
��	�����������������&���	���+���������������	�&�����;�7���
7����	�!�����	��������	������%��������� ���������
&���$���	�������'%���������
Schuljahres 2013/14.

§ 3
��
���

"��������	�������G����E�	�����	���������
���;

§ 4
Urlaub

Auszug aus einem Arbeitsvertrag
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Aufgabenbereich:

������%��	�������� ��������	�����H���	���������!��� �����I
- Auftragserfassung
- Erstellen von Ausgangsrechnungen und Packzetteln
- Vertrieb
- Ausarbeitung von Werbeaktionen
- Gestaltung von Werbeplakaten

- Auftragsbearbeitung 

����������'����%��T

 
Bestelladresse:  
Projektshop LES Tel.   07231 391843 

Schoferweg 21 Fax:   07231 391844 
Ludwig-Erhard-Schule E-Mail:   projektshoples@googlemail.com 
75175 Pforzheim  Internet: www.projektshoples.de 
  

 
           Bestellung  

 
Prüfungsaufgabensammlung für die Wirtschaftsschule in Baden-Württemberg 
Sechs Jahrgänge (2008 - 2013) 
 
Bitte liefern Sie die aktuelle Prüfungsaufgabensammlung mit Lösungsvorschlägen für die Wirt-
schaftsschule zum Preis von € 16,10 bei Bestellung eines Klassensatzes von mindestens 15 Stück, 
bzw. € 20,10 pro Einzelexemplar. 
  
 Stückpreis 
  Klassensatz Einzelstück 

Stückzahl: ........... Aufgaben und Lösungen  16,10 €/St. 20,10 €/St. 
     
 
Lieferungs- u. Zahlungsbedingungen: 
 
� Lieferung gegen Rechnung. 
� Bei Bestellung eines Klassensatzes: Zahlungsziel 30 Tage ab Rechnungsdatum. 
� Bei Zahlung innerhalb von 10 Tagen erhalten Sie 3 % Skonto. 
� Bei Bestellung eines Klassensatzes (ab 15 Exemplaren) erhalten Sie pro Lieferung automatisch 

ein zusätzliches kostenloses Lehrerexemplar.  
� Die Lieferung erfolgt frei Haus.  

 
Besteller/in (bitte in Blockschrift, Lehrkräfte bitte mit Dienstbezeichnung) 

 Lieferanschrift 

Kundennummer (falls vorhanden)  

Schule  

Vor- und Zuname  

Straße  

PLZ und Ort  

Tel.-Nr.  

Fax.-Nr.  

E-Mail-Adresse  

 
 
Datum: .........................  Unterschrift: ....................................................................................... 
 (bei Minderjährigen gesetzlicher Vertreter) 
 
 

Bestellung über das Internet:  www.projektshoples.de 

Während der Schulferien erfolgt keine Warenlieferung! 
Preise gültig bis 31.07.2014! 

Faxbestellung

Die Abteilung Marketing
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Die Abteilung EDV - Service

Aufgabenbereich:

��4��&��	��������G�	����	������8�$�������	����
lungen

��4��&��	�������5�+�
���
��4��&��	����������������
�
��E��+��������������-��������

����������'����%��T

- Erstellen des Geschäftsberichts
- Umgang mit der Digitalkamera und 
  Videokamera

���	���������������
���8�$����

���	���+C��������	�������������5�+�
���T�&&&;
��:��	���
���;��
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Die Abteilung Sekretariat

Aufgabenbereich:

- Geschäftskorrespondenz
- Telefonate und Faxe
- Kontrolle des Posteingangs und Postausgangs
- Erstellen und Versenden von Serienbriefen
- Erstellen von Dokumentvorlagen
- Registratur
- Schreiben von Sendelisten und Aufklebern   
��
���)���	%��C�������

Etiketten drucken – so geht’s!!!!!!!!! 

1. Etikettendrucker anschließen 

2. passende Rolle in den Drucker legen
( gelbe Seite der Rolle nach oben; weiße Seite nach unten) 

3. Programm „DYMO Label Software“ öffnen

4. Format ändern:  
Etikettdateien öffnen
neues Etikettanlegen
Nr. von Verpackungsrolle auswählen 

5. Textfeld bei Ab einfügen 

6. Beschriften 

7. Drucken

8. sauber aufräumen 

Der erste Schritt zum Erfolg!!!!!!!!! 

1. Telefon: 

Zum Telefonieren muss man immer 00 vorwählen 

2. Anrufbeantworter: 

Am Telefonhalter muss man: 

Abhören
Löschen
Wiederholen
Lauter und Leiser 

Der erste Schritt zum Erfolg!!!!!!!!! 

3. Fax:

Zum Senden muss man:  
Schauen ob genug Blätter drin liegen, 
Blatt nach unten einliegen, 
Taste „Pause/Mithören“ drücken, 
00 + Faxnummer wählen (z.B. 0007231/4376…), 
Startknopf (     grün) drücken 

Das Fax wird nun gesendet!!!!!!!!

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 
 

Projektshop LES e. V. 
Juniorenbetrieb der  

Ludwig-Erhard-Schule Pforzheim 
 Schoferweg 21 

 75175 Pforzheim 
 Tel. 07231 391843 
 Fax. 07231 391844 

 Mail: projektshoples@googlemail.com 
 www.projektshoples.de 

Sortiment 

Wir haben absatzpolitisch gesehen ein 
Standbein: 

� Vertrieb von Prüfungsaufgaben-
sammlungen samt Lösungsheften für 
die zweijährige kaufmännische Be-
rufsfachschule (Wirtschaftsschule) 

Wie bieten unsere Prüfungsaufgaben-
sammlungen inklusive Lösungen für die 
Wirtschaftsschule allen kaufmännischen 
Schulen des Landes Baden-Württemberg 
an. Die Lösungen in den Fächern Eng-
lisch, Mathematik sowie Volks- und Be-
triebswirtschaftslehre mit Rechnungswe-
sen werden von Lehrern der Ludwig-
Erhard-Schule erstellt. Sie zeichnen sich 
besonders durch eine ausführliche und 
schülergerechte Darstellung aus. 

Organisationsform 

Unsere Juniorenfirma ist als Wahlfach im 
Bereich der Wirtschaftsschule (kaufmän-
nische Berufsfachschule) angesiedelt. Die 
Juniorenfirma wird als eingetragener Ver-
ein jeweils von den Schülern und betreu-
enden Lehrern einer Wirtschafts-
schulklasse betrieben. 
Die Arbeit in der 
„Firma“ erfolgt 
einmal pro Woche 
dreistündig. Als 
Geschäfts-raum 
dient ein moder-
nes Lernbüro, das 
mit Computern, Telefon, Faxgerät, Anruf-
beantworter und diversen Büro-schränken 
ausgestattet ist und auch von den ande-
ren Junioren- und Übungsfirmen der 
Schule genutzt wird. 

Im Projektshop LES e. V. gibt es die Ab-
teilungen Beschaffung, Personalwesen 
/Organisation, Marketing, Rechnungs- 
wesen, Sekretariat und EDV-Service. Die-
se werden von einem Lehrerteam, beste-
hend aus dem EDV-, Rechnungs- wesen-, 
Textverarbeitungs- und VBL-Lehrer der 
Klasse, betreut. Die Lehrer sind keiner be-
stimmten Abteilung ausschließlich zuge-
ordnet, sondern geben fächerübergrei-
fend, je nach Situation, Hilfestellung. 
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�����1T�$�	��%��	���V�$�	��%��	������������#�����8P)��"��!�����/012D13

Geschäftsbericht der
Local-EXPO-Services-
$����%���
Das Konzept

�������	������ �������� )��-�	� ���	���A�
#�����8P)��"��!����A� ��	� ���� ��������	��
��� ������ ����������� $����� ���� *%�����
-��+��� ���� .���������%�
�����  �����
����� �+� �����������	��+� )���
���+;
7��� *%����-��+��+����� ��+C�����	� ���
"������������ ���� "������� !��	����� 8�����
������� ���� ���� �
�	����� ��������%��� 
��
��++���;� '�S����+� �C����� ����� ����
*%����-��+��� ��	����������� ����������
���A� ��	��	�����
�������������9���������
	�� ��������<� H�/�I� ��
������� ���%����;
Die Hauptaufgabe der Local-EXPO-Services 
%��	��	� �����A� �����  ������ H'��	�����I�

�� ��&������ ��&��� ����$����� :����� ,����
���� 
�� ������������� ���� �����
�������;�
8���������������	���'����%���&��A�����7��
	��%����
����������A��+��������
�������A�

�%� ���� *%����-���
men noch bestehen.

Außerdem kontak-
	���	��� &��� �����
*%����-��+��� ����
!������	��� ���� ����
������� *%����-���
menmesse zu begei-
�	���;� (�����+� &��� ����� .���+�������
���� ?��+��� �����	��� ��		��A� �	���	��� &���
Ihnen drei verschiedene Service-Pakete 
H!��;� ����� /I� !��;� 7�+�	� ��%��� &��� ������
���� $C��������	� 
&������� !�������������
$�����	������ 
�� &������ ���� ����� ���
genen Stände individuell zu gestalten.
7�������� ��	���@���++����%��	�+�	� ���
������ )��	����� W� ��+���������� ���	��+�
)���
���+A� ��+� )�����	��� ���� ��+�$���
��%����� 8�8.E� W� &��� ��� +���%��� ����
ein gutes Rahmenprogramm zu sorgen.

$��	�'������A
$�		����'�����	���A
8+��B�������A�'+B�������A
G�������
���A�
$��������������A
4�!�����������
A
��%�����7����+������A�
"	�����8��,�%����A
)������8���S��A
$�����8����A�#�������?��BA
,����������&���A
E�+� ��%��A�7������ ��	A
'��������$���A�
�����X
	���A
4������)������A
(�	������.�������	A
(������.�	���SA
'�����"�!�����A
"��:��"��+��	A
,���"����
�A
#�����"��&��
%���A
'�����"�	�����A
 �+�4��	�A
#������������+���A
E�����>��+�

Klassenlehrerin:
Melanie Gebauer
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�����/T�'���%�	�
���		�

Alle Preise beinhalten 19% Mehrwertsteuer.

Unsere Service-Pakete für Sie

����������"�������
��
���C�����������	����6

Rufen Sie uns an:
+ 49 7231 39 26 42

5C��T�L0��+
����	�T�/JK��+
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  '%	��������������	��������T
'�%��	����	�����
�	�����A�'�S��-
���	��	�����
���A�@�������!������ 
regeln und Hilfestellung geben

  Abteilung Einkauf:
������������!���$�	�����A�8�������
!���7����	����	������&�� 

;�;�$�����	�����A���	�������	�;

 

���+����	���E�����������"����������������
"����������������� ������� 1�A�&���������
 ������ +�	� ���� 
�����	����� '����%��� ���
den einzelnen Abteilungen konfrontiert.

Um in einer Abteilung unserer Firma arbei-
	���
���C����A�+���	������������"��������-
��������"���������������:�&����
��&�����	��'%	�������%�&��%��;

(�����+� ���� ��&��%������ !��� ���� ��-
�����	��������� H5���� ������+���A� ?����
��%����I� �����&��	�	� &�����A� %���+���
die neuen Mitarbeiterinnen und Mitarbeiter 
�����'%	���������
���&�����;

Das Messeteam der Local-EXPO-Services 
��%��	�	�����
&���E������������"����&����;

*%�����+������,�������-�+��#�����8P)��"��!�����
im Schuljahr 2013 / 2014

Abteilungen der Local-EXPO-Services

8+��BA�4�!���A�E�+A�"	����A�����

,����"�������������:�����"�����������,�������-�+��&�����������������������
folgenden Abteilungen eingeteilt: 
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"��:�A�'����A�G����A�'�������A���%����

 Abteilung
 Presse/Öffentlichkeitsarbeit:

Im Vorfeld der Veranstaltung die 
&C����	�����A�������	��������� 
visuelle Dokumentation der  
betrieblichen Abläufe. Unmittelbar 
!�������&�����������4�����	��	����
die Pressearbeit und  -betreuung

 Abteilung Assistenz:
��	���	�	
������� 
�������	����	���A�������	������%
&;�
telefonische Korrespondenz

 Abteilung Verkauf: 
 �������Q����A�'���%�	����	��-
����A� �����%�	��������	�;

  

 
 '%	�������.��������&����T

�������	��������7���+��	�	��������
Geschäftsvorfälle

$��	A�E����A�4�����A�7�����A�#�����

'����A�,������A�'+BA�$������

 �+A�#�����A�#������A�(�����A�$�		���
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Arbeitsprozesse während des Schuljahres bis zum 
Messetag am 11.4.2013

@�������������"����:������&��������A���+�
Local-EXPO-Services Team ausgiebig er-
����	A�&���������	���������
&�������������
*%����-��+�� ���� ������ ,�������-��+�� ��	;�
8����	�����T� G�� ������ *%����-��+�� %�����
ren alle Geschäftsvorfälle auf virtueller Art 
und Weise. Im Gegensatz dazu basieren 
�����������	�!�������� �������,�������-��+��
real.

Wir haben begonnen mit folgenden
Arbeitsschritten:
(�����+�����"����������������"����������
ihre verschiedenen Abteilungen eingeteilt 
&�����A� %������ ���� ��������� �������	;�
'��� ���	��� &����� ���� 7�	��%���� ��	�����
����	;�'�������S����&���������� �����
���
���
!�����������������&��	�����?��+������
�%����%��	�	;�8��	������������	�������'��
+���������+�	�������
����C������)�������

�	�� ���� ����+� G����+�	�����?�B��� ��� �����
*%����-��+��� ���� .���������%�
����� ����

�	��
������'���	������!��������	�&�����;

(�����+�����'�+������������� !��������
������*%����-��+���������������&����A�
&������ ���� '�+����%��	�	�������� !���
������	A�&�������
�������������#��	������%��
���	�� ����+����	��� *%����-��+��� ���	���	�
&����;� '��� ���� !������������ 7�	��� ����
)��������� &����� �	������ ���� 5�+�
����
��	��������	A� �+� ��� �������	�� G����+�	���
����!��C����	�������
���C����;

Die Sponsorensuche und deren Aufnah-
me endete kurz vor den Weihnachtsferien. 
7���$����	���+�S���+���&��������
���	�
und von den Mitarbeiterinnen und Mitar-
%��	������&��	�&���+C������!��%����	�	;�

Ergänzung: Vorbereitung der Messe 2014

Der Messetermin stand mit dem 10.04.2014 
���	;�����������+���	�����������	�������'���
��%��� �������	� &�����;� ��	��� ������+�
+���	��� ���� ���%��������A� ��&��� !���
schiedene Plakate erstellt und zum Druck 
����%��� &�����A� ��+�	� ������ %��� 
�+�

$����	��+��� ���	��� &����;� ���	������ %��
stellten die Mitarbeiterinnen und Mitarbei-
	�������#�����8P)��"��!�������������$�����
 ����������%��A�����+�	�������+�?��+�����
���%����+���	�&����;

(�����+������ '�+��������� ���������
����&����A�%����������$����	��+�����
'��
�����������'���	������������;�@&���
�������!�����+�$����	��+���&������
����� %��C	��	��� G����+�	������ ���� LJ�
'���	��������������	A��+������$�������
	����� ����	
��	��� ���	��� �	������ 
�� �C��
nen.

�����2T�'��
�������$�����
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Querschnitt unserer Messe 2013 im CCP - Plakat 2014
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�����������	
���
�
Das Team des Coffeeshop LES setzt sich 
aus 13 Schülerinnen und Schüle r des Be-
rufskollegs II, genauer der Klasse BK 2a, 
zusammen, welches unter der Leitung von 
Herrn Schlang steht. En gagement, Verant-
wortungsbewusstsein, Selbstständigkeit 
und Teamgeist haben in unserer Junioren-
��������	�
�	���
��
�����

Unsere schulische Ausbildung im Berufs-
kolleg I und II mit ihrem kaufmännischen 
Schwer punkt ermöglicht uns, die dort er-
worbenen theoretischen Kenntnisse und 
Fähig keiten gut in die  Praxis einzu bringen. 
Unser Geschäftsfeld, der Handel mit Kaf-
feemaschinen und den dazugehörigen 
Produkten, bietet uns dazu beste Möglich-
keiten. 

Damit wir uns in unseren Aufgabenberei-
chen wie dem Einkauf, dem Vertrieb bzw. 
dem Marketing, der Abwicklung des Zah-
lungsverkehrs sowie der Durchführung 
zeit lich begrenzter Projekte schneller zu-
�	�������	������	�
��������
��	�����������
wenn nötig bei den diversen Geschäfts-
prozessen und den damit verbundenen 
Auf gaben.

Obere Reihe von links: Herr Schlang, André Krause, Dilan Sönmezates, Lilija Kintop, Hasan Gözlügöl, 
�������	
��	
	������	�������

Untere Reihe von links: Lars Kuhn, Nureddin Soysal, Ufuk Keskin, Oliver Kraut, Linda Le, 
������	��������
	�����	����
	������	�����
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Unsere Geschäftsidee basiert auf der Tat-
sache, dass  moderne Kaffeetechnolo-
gie  nicht mehr nur von der Gastronomie 
genutzt wird. Vielmehr erwarten Kaffee-
freunde heute, auch zu Hause und an 
ihrem Arbeitsplatz hochwertigen  Kaffee 
aus modernsten Geräten genießen zu 
können. Um diesem Anspruch gerecht 
zu werden, wurde an unserer Schule 
���� ��� ����	�� ��
� ��
��	� ���
��	������
der Coffeeshop LES ins Leben gerufen.
Unsere Kunden, zumeist andere Schu-
len, aber auch Privatleute, Behörden und 
Unternehmen, bestellen bei uns ihre ge-
wünschten Produkte. Die Bestellung wird 
von uns fachgerecht bearbeitet und an die 

Bühler Catering GmbH in Ettlingen weiter-
geleitet. Dieser wichtigste Lieferant über-
nimmt dann in Form eines Streckenge-
schäfts die zuverlässige Lieferung an unse-
re Kunden und bei den gelieferten Kaffee-
automaten auch deren  weiteren Service.

In enger Zusammenarbeit mit unserem 
wichtigsten Partner, der Firma Bühler Cate-
ring GmbH in Ettlingen, arbeiten wir an der 
ständigen Verbesserung unseres Firmen-
konzepts, wie der Erweiterung unseres Sor-
timents durch neue Kaffeesorten oder der 
Verbesserung unseres Internet-Auftritts.

����������	� !�"#$���%�&'()�����*�+,�-��./0
Den qualitativ hochwertigen Kaffee be-
zieht unser Partner aus den besten An-
baugebieten der Welt. Auch biologisch 
abgebauter Transfair-Kaffee sowie Scho-
koladenpulver in Transfair-Qualität haben 
die Firma Bühler und damit auch wir als ihr 
Vertriebspartner im Sortiment. Zusätzlich 
zu den verschiedenen Kaffeesorten bietet 
unser Geschäftspartner auch hochwerti-
�	� "�##		��
��
�	�� 
�$
	� &	�'+	����
-

automaten an. Ein weiteres Produkt der 
Bühler Catering GmbH sind Getränkeau-
tomaten und Wasserkühler, welche gerne 
von Kaufhäusern und  Einzelhandelsge-
schäften als besonderer Kundenservice 
aufgestellt werden. Unsere Kunden kön-
nen bei der Bühler Catering GmbH die ge-
nannten Maschinen kaufen, mieten oder 
inklusive regelmäßiger Wartung leasen.

Bühler - Catering – 

ein bewährtes Unternehmen mit bestem Service
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Wie auch andere Unternehmen müssen 
wir versuchen, unsere Kunden durch 
Werbung auf dem Laufenden zu halten 
und zudem neue Kunden zu gewinnen.

Eines unserer wichtigsten Werbemittel 
dabei ist unser alle zwei Jahre neu er-
scheinender Katalog mit allen aktuellen 
Modellen, Preisen und einem Faltprospekt 
��
	�	�����
��	������� 
���	���������
	-
re jeweiligen Mitarbeiterinnen und Mitar-
beiter verzeichnet sind.
 
Der Katalog stellt auch die von unserem 
Vertriebspartner Bühler Catering GmbH 
angebotenen Kaffeemaschinen vor und 
beschreibt sie näher. 

Dazu gehören u. a.:
��Colibri
��Jura Impressa J5
��Jura Ena 7 
��Saeco Royal Professional

So erhalten unsere Kunden nachhaltige 
Informationen, welche ihnen die Entschei-
dung für ein bestimmtes Produkt erleichtern.

Der Katalog hat bereits eine lange Tradition 
in unserem Unternehmen und wird auch in 
Zukunft eine wichtige Rolle innerhalb un-
serer Kommunikationspolitik spielen. 
Zur Zeit sind wir mit der Erstellung eines 
neuen Katalogs beschäftigt. Er wird vor-
aussichtlich zu Beginn des neuen Schul-
jahres erscheinen.

�������	
��
�
  ��������	�
�

der
Ludwig-Erhard-Schule Pforzheim
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Als Zwischenhändler erhalten wir 
Kundenaufträge bzw. Bestellungen um 
sie weiterzuleiten.  Diese eingetroffenen 
Kundenaufträge leitet der Coffeeshop 
an die Firma Bühler Catering weiter.  Die 
Firma Bühler Catering liefert dem Kunden 
die  bestellte Ware und  schickt uns die 

dadurch entstandene Rechnung zu. 
Auf dieser gewährt uns Bühler Catering 
einen Wiederverkäufer-Rabatt von 10%.

Im nachfolgenden Schaubild wird der 
Ablauf eines solchen Streckengeschäfts 
exemplarisch dargestellt.

��
�����������������
��������������

Streckengeschäft:
Abwicklung eines Geschäftsprozesses

„Von der Bestellung bis zur Bezahlung“

 
Cof������� 

LES 

 
Bühler 

Catering 

 
Kunde 

Nach Eingang der Rechnung der 
Firma Bühler Catering erstellen wir für 
den Kunden eine Rechnung mit den 
Nettopreisen, d.h. ohne Abzug von 
;�������<��=�
����

�������>�
��<�	��#�����

nachdem der Kunde die gelieferte Ware 
��� ��
� �	������ ���� >� �	��	
��	�� $
�� �
	�
Eingangsrechnung an die Firma Bühler (vgl. 
Ausgangsrechnung auf der nächsten Seite).

���������������������������!
��

Durch das Streckengeschäft erhalten 
unsere Kunden die Ware schneller, als 
wenn wir die Bestellung selbst abwickeln 
würden. Außerdem verringern sich 
die Transport- und Lagerkosten. Ein 
weiterer Aspekt ist, dass wir selbst  kein 

Kapital im eigenen Lager binden. Mit 
dem Streckengeschäft gelingt es des 
Weiteren, zwischen dem Coffeeshop 
und unseren Partnern eine langfristige 
Harmonie herbeizuführen und unsere 
Kunden jederzeit zufrieden zu stellen.
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Die Rechnungen, die wir erhalten, werden 
ausnahmslos durch Online-Banking 
beglichen. Online-Banking ist sicherlich 
zeitsparend, sehr praktisch, und wir sind an 
keine Schalteröffnungszeiten gebunden. 
Um das Online–Banking zu nutzen, wird 
zunächst die Homepage unserer Bank 
www.volksbankpforzheim.de angesteuert. 
Der VR-Netkey oder die PIN gelten 
als Anmeldungsinstrumente. Danach 
öffnet sich das Fenster, in dem man den 
Kontostand und den für das Online–
Banking verwendbaren Betrag einsehen 
kann. Um ein Überweisungsformular zu 
?##�	��� X�
�X	�� $
�� ��#� �
	� ������+���	�
„ Ü b e r w e i s u n g / U m b u c h u n g “ .

Dadurch gelangt man auf eine Seite, auf 
der die IBAN des Empfängers, der Betrag 
und der Verwendungszweck eingegeben 
$	��	�� ��

	��� [	
� �����	�� \�	�$	
-
sungen an den gleichen Zahlungsempfän-
ger hat man auch die Option, eine Über-
weisungsvorlage zu speichern. Auf dieser 
sind dann nur noch die variablen Daten 
wie Überweisungsbetrag und Rechnungs-
nummer einzusetzen. Nach Eingabe der 
Daten drückt man auf „Eingabe prüfen“, 
worauf die Wahlmöglichkeiten „optische 
Erkennung“ und „manuelle Erfassung“ 
angeboten werden. Mit Hilfe des neuen 
Tan-Generators und der EC-Karte kann 

man in beiden Fällen die Prüfung elektro-
nisch durchführen. Sobald die Prüfung des 
Überweisungsformulars abgeschlossen 
ist, wird man vom PC zur Eingabe einer 
TAN aufgefordert, die vom TAN-Generator 
generiert wurde und auf diesem angezeigt 
wird. Mit dem Klicken auf den OK-Button 
auf dem PC-Bildschirm ist die Überwei-
sung endgültig abgeschlossen, und der 
Vorgang kann auf dem elektronischen 
Kontoauszug nachvollzogen werden.

Seit einigen Monaten werden die bisheri-
gen Überweisungen mittels Kontonummer 
und Bankleitzahl nach und nach durch die 
sog SEPA-Überweisungen ersetzt. SEPA 
ist die Abkürzung für Single Euro Pay-
ments Area. Darunter versteht man die eu-
ropaweite Vereinheitlichung des Zahlungs-
raums für Transaktionen innerhalb der 
Eurozone. Betroffen davon sind insbeson-
dere Lastschriften und Überweisungen. 
Ursprünglich war die Einführung der SEPA 
für den  1. Februar 2014 geplant. Inzwi-
schen wurde ihre endgültige Einführung 
auf den 1. August dieses Jahres verscho-
ben. Von Verbraucherinnen und Verbrau-
chern dürfen die Banken und Sparkassen 
noch zwei Jahre länger Zahlungsaufträge 
mit der Angabe der Kontonummer und 
Bankleitzahl entgegennehmen. Sie füh-
ren in diesem Fall eine kostenlose und 
sichere Konvertierung in die IBAN durch.

ABC,$<D&9BE,�-
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Persönlich oder telefonisch erreichen Sie uns zu folgenden Zeiten im Lernbüro B20, welches 

����	��	#$#��	�������	������	%�&	����'

"�#������$%&$$�'�������($&)*�'��

und

+�������((&)$�'�������(,&$$�'��

Während der übrigen Zeiten steht Ihnen unter der unten genannten Telefonnummer unser 
����(	 ����)�����	���	���*+����

.�/����&�$�01�)(��)2�(%�,(

Sie können uns aber auch jederzeit über Fax,

+�4��

��&�$�01�)(��)2�(%�,,5�����������6"��/5����������	
����
�����
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Auch vor bzw. zu Weihnachten 2013 führ-
ten wir wieder unsere traditionelle Weih-
nachtsaktion durch, da sie einen wesent-
lichen Bestandteil unseres Marketingkon-
zepts darstellt und daher nicht mehr aus 
unserem Marketing-Mix wegzudenken ist. 
Ihr Ziel ist es, unsere fair gehandelten Kaf-
feesorten und andere Produkte unseres 
Sortiments zur Weihnachtszeit an Lehrer 
zu verkaufen und somit Anregungen für 
etwas andere Geschenkideen zu geben. 
Folglich bieten wir nicht nur die üblichen 
Kaffeesorten an, sondern bemühen uns, 
durch eine laufende Sortimentsfortschrei-
tung veränderten Kundenwünschen Rech-
nung zu tragen.

Ein weiterer Aspekt dieser Sonderaktion 
besteht darin, dass wir Mitarbeiterinnen 
und Mitarbeiter des Coffeeshop LES unse-
re Kenntnisse und Fähigkeiten erweitern 
und in einem nicht alltäglichen Geschäfts-
feld Erfahrungen sammeln können.

Deshalb  konnten Lehrer wiederum die 
beliebten hochwertigen Schoko - Edel-
trüffel aus dem Café Monachorum in Bad 
Liebenzell-Monakam sowie einige der dort 

hergestellten wunderbaren Backwaren be-
stellen. Darüber hinaus boten wir unseren 
Kunden erstmals auch eine Mischung und 
Weihnachtstrüffel und Marzipankonfekt an, 
welches die Inhaberin dieses Bad Lieben-
zeller Cafés speziell für uns kreiert und 
neu in ihr Sortiment aufgenommen hatte.

Wir stellten fest, dass sich diese neue 
Festtagsmischung zu einem regelrechten 
Verkaufsschlager entwickelt hat.  Mit na-
hezu jedem verkauften Kaffee ist auch ein 
Päckchen Schoko-Edeltrüffel oder Fest-
tagsmischung sprichwörtlich „über die La-
dentheke gegangen“. 

Im Normalfall lieferten wir die bestellten 
Waren, die wir zuvor festlich verpackt hat-
ten, in der Woche vor Weihnachten an un-
sere Kunden aus. Wie in all den Jahren 
zuvor hatten sie aber auch in diesem Jahr 
wieder die Möglichkeit, Ihren Familien und 
Freunden ansprechende Weihnachtspäck-
chen mit den gewünschten Waren und 
einer passenden Glückwunschkarte per 
Post zuschicken zu lassen.
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Am 23. und 24. Oktober 2013 fand in der 
Ludwig-Erhard Schule die Aufführung des 
Musicals „Streetlight“ statt.
 

Teilweise seit einem halben Jahr hatten sich 
260 Schülerinnen und Schüler der Ludwig-
Erhard-Schule aus verschiedenen Kulturen 
unter Anleitung der Pädagogischen 
Hochschule Heidelberg auf dieses Projekt 
mit der international agierenden Band „Gen 
Rosso“ vorbereitet. Die Aufführung fand 
im Rahmen des Projektes „Starkmacher-
Schule“ statt,  an dem die Ludwig-Erhard-
Schule als erste Schule im Enzkreis und 
in der Region Nördlicher Schwarzwald 
teilnimmt. Ziel einer sog. Starkmacher-
�����	� 

��	
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Stärken der Schülerinnen und Schüler zu 
entdecken und zu nutzen. 

In dem Musical „Streetlight“ wird die 
Geschichte des 1969 in Chicago 
erschossenen schwarzen Gang-Mitglieds 
Charles Moats erzählt, welcher versucht 
hatte, dem Kreislauf von Gewalt und 
Gegengewalt zwischen verfeindeten 
Gangs zu entkommen und mehr aus 
sich und seinem Leben zu machen – er 
bezahlte dafür mit seinem Leben.

Anfang Oktober wurde uns, dem  
Coffeeshop LES die Frage gestellt, ob 
wir die Planung und Durchführung 
des Kartenverkaufs für dieses Musical 
übernehmen würden. Nach intensiver 
Überlegung und Diskussion stimmten wir 
zu und nahmen diesen Auftrag gerne an, da 
er uns die Chance bot, einen Kartenverkauf 
zu organisieren, was nicht zum eigentlichen 
Aufgabenbereich des Coffeeshop LES 
gehört. Im Team haben wir überlegt, wo 
wir unsere Verkaufsstände aufstellen und 
zu welchen Zeitpunkten der (Vor-)Verkauf 

�������	��
�����]��
�������^	�	������	�
��
und jeder Schüler von diesem Projekt 
erfährt, haben wir jeweils in den Pausen 
eine Durchsage vorgetragen. In dieser 
informierten wir unsere Mitschüler darüber, 
wann die Aufführung in der Turnhalle der 
`��$
�{|�����{�����	� 
�������	��� $
	�
	��
die Eintrittskarten kosten und wo wir 
diese verkaufen. Damit auch die Eltern 
die Möglichkeit erhalten, sich über das 
Musical zu informieren, gingen wir am 

Elternabend durch die Räume und boten 
den Erwachsenen Eintrittskarten an. Auch 

����
	�	�����
��	����	�
����	���
��	��
wir durch die Klassen und Workshops. 
Die Karten kosteten regulär 8,00 € und 
für Schülerinnen und Schüler sowie 
Studentinnen und Studenten 4,00 €. Am 
Tag der Aufführungen konnten Zuschauer 
ab 18.30 Uhr auch an der Abendkasse 
Tickets für die das Musical erwerben.

Durch das Musical „Streetlight“ haben 
unsere Mitschüler und wir gelernt unsere, 
Talente zu erkennen und sie für unser 
�	��+
��	
�����'�
���	
�`	�	�������������
machen. 
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Umsatzerlöse

Aufwendungen

Auch das Geschäftsjahr 2013 schloss für den Coffeeshop LES recht erfreulich ab, 
denn Umsatzerlösen in Höhe von 5.836,75 Euro standen Warenaufwendungen von 
4.134,82   Euro  gegenüber. Daraus  resultiert ein Rohgewinn in Höhe von 1.701,93 
Euro, was, bezogen auf die Umsatzerlöse, einem Prozentsatz von 29,15 % entspricht. 
Nimmt man die Warenaufwendungen als Grundlage, ergibt sich sogar eine Spanne 
von 41,16 %.

Im Vergleich zu den Vorjahren gingen zwar  alle drei Größen, also Umsatzerlöse, 
Warenaufwendungen und Rohgewinn, leicht zurück, wofür unterschiedliche 
}����	��	����$����
���
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erfolgreiches, gesundes Unternehmen, das sich problemlos am Markt behaupten kann.
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75175 Pforzheim

Tel. 07231 391843
E-Mail: sell4ules@gmx.de
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arbeiten. 
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Schulleben beteiligte auch gut erhaltene 
Sachen bei uns abgeben. Diese verstei-
�����&��� ����������� �����A�������)��!��
��������8%�B;
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������� '�	�����A� &��� 
;�;� )�������!��%��
���	���������A�  ������%������	������ �����
Weihnachtsaktionen. Dabei spielen alle 
$�	��%��	��������&���	����.���������%���+�
men gleichzeitig einen Einblick in das be-
!���	���������������%��;

Wir haben unsere Tätigkeiten in folgenden 
'%	��������� ����������	T� $����	���A� 4���
������	���A��������	��������8%�B;

S E L L 4 U  S T E L L T  S I C H  V O R
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mit anderen Aufgaben und Ideen konfron-
tiert. Dies fordert im Gegensatz zu den an-
������'%	��������A�&��+���	�&C����	�����
'����%���&��������	�&�����A�!���� ���	�!��
tät und Engagement.

Wesentliche Aufgaben:
F� 8��	�������!���)�����	�	�����
F� )�����������7������������!���
 verschieden Events
F� "�����%���!���������	�������'�	����
� H
;�;��������	�:���I
F� ?�B�������)����	����	&�����
F� ���%���	������
���������������������
F� 7������������!���������#������	�;
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+ 1 Artikel 
deiner Wahl  

Man ist 
das billig! 

1x Kollegeblock 

3,50 € 
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schäftsabläufe von Sell4U  zuständig und 
steht im engen Kontakt vor allem mit der 
8%�B��'%	������;

@������'����%������C���T

F� �C����	������ ������%�����������
 des Sell4Uverkaufstands
F� 7�����
�����������������!���8���
� ���������������A�%���
����&�������
 bei der Einstellung eines Artikels   
� %���8%�B;
F� �������������	���������	�������� �
� @������������������%��
�����������
� %���%��	��;�7��������������&���+�	��
� ��������������������������;
F� 7���'%�������������!������	��'�� �
 tikel erstellen und den Verkaufser  
� �C������������ �������%��&�����;
F� 7���7���+��	�	����������-����
���� �
 len Vorgänge.

Jahresbilanz

�+� ���� .����&���� �+� 8���� ���� ���
�����	�:������%���������
���C����A�+���
����&��� ��� ���� �������	���� �����
"������%����
� ���� ����� ��&�����
und Verlustrechnung erstellen. 
'������ ���� ������� H8��������
��������A� '���������������A�
����%������ ����  ������%�����
������I� � �%��
������&��A� �%� ����
���������� ������	� �����������	�
&�����;�7������&��������������E��
Konten eingetragen. Die Salden 
����'��&����������8�	�������	���
&����������� ��� ������4� ���	���
���	��;� "�+�	� ����� ���� ��&����
%
&;�4�����	���+�		��	�&�����;
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Eine unserer vier Abteilungen 
%��� "���3�� ��	� 8%�B;� 8%�B� ��	�
����� ������
��		���+A� ���� 4���
�������� ���� 4��������A� ��&���
Käufern das Kaufen von Waren 
bietet. 

8����%	�
&���'�	��A�������	�
��
!��������Y� ���� � '��	���A� �;�;�
��������� &���� !���	�����	� ����
den Sofortverkauf.

Wir von Sell4U beschäftigen 
uns mit dem Verkauf von Wa-
ren durch die Versteigerung.

Der erste Schritt ist die Ware-
nannahme von Lehrer und/oder 
"�������� ���� ���� '%������S���
eines Kommissionsvertrags. 
7��	����	���&�������(�+��A�����
'�������	A�'�	�����@��	��������
��	��� ��&��� ��&�����	�� ���
dingungen des Verkäufers fest.

"�%���� ���� 4��	���� ���������	�
��	A� �C����� &��� ���� ����� ���
8%�B�����	�����;
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7�
��+������&���������	����-�����A����8%�B�
beschreiben und Startpreis und Startdatum 
����%��;�7������&���������������	��%�����
���������	������+�&���7�	�+A�"���%���%���
ter und anfallende Kosten des eingestell-
ten Artikels aufschrieben.

(���+������&����%&��	��;�7���#���
��	�����
'�	�����%�	���	�+���	� �����E������������	��
immer sonntags ablaufen.  Falls der Artikel 
������������#���
��	�����	�!������	�&����A�
�	������&�������+���	����������
&��	��������
drittes Mal ein.

����������%���!������	A�&��������+� ���
�����������������	����%��+�		��	;
7��������%���&�������'��	����������������
���	����&��	��A�������������������������%	A�
��%��������@���������������������	���	;

����������������������	���	A�+������&�������
verkauften und bezahlten Artikel verpak-
ken und verschicken.

@���	
����� ���C�	� 
�� �������� '����%���
���������+���	������'��������������8%�B��
.�������� ���� ���� �������	���;� 7��� 8%�B��
Rechnung beinhaltet alle angefallenen Ge-
%����������$���	�A����������:�����������
�	���	���'�	�����+������&���8%�B���%������
zahlen.
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�+� ���� �������� "���3��4��������	���� ���+�����+� 
�� +�����A� ��%��� &��� !�+
J;1/;�12;1/;/012������+�/0;1/;/012��������������	���	����������������"���������
��������	;�������"���3��E��+���		������G���A������"�����������#������"��������
���
���� ����������������?�����������������	��%���������������C����A��+������!�������
���C��!��
���	�����������)�������������!��������	�
��&�����;

� 8 G 5 ( ' � 5 E " '  E G � ( � / 0 1 2
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4�+�J;1/�W�12;1/;/012���%���&��� ����������	������S���)����� �+��������'���%�����
�������������������	���	�����	��������
�� ��	���!������	;�7���"�����������	��������
��%������������A�&�����������!�����������%�	�����"�������	�����"�������������"����
���A�?�����������������#������!�����������+C��	��;�7����+���	���"���������A���������
 ��	���!��+����������&������%��������%��%��;

'��������������	������� �������"
��	��������%���&������������(�+�������������������
��������	���������������������	�	�����:�����������������	���A�����	���������������
schenk bei uns abholen.
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.���%�������������$�	�������!����++�����/012

������	�����4���	�����

7���?��+���%�����	����%��������������	�:���;

Abstimmungen
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"
���������,�������-�+��
an den Sperlingshof

7���!����,�������-�+�������#��&���8������
Schule Pforzheim konnten bei ihrer Jahres-
���
	!����++�����&�����������������������-
������������	�:����
�����%������;�'�����������
,����&�����%����������A�������E����������-
&����� 
�� �
�����;�8���	�++�����	���������
���������$�	����������������5���
������������
Kinder- und Jugendhilfezentrum Sperlingshof. 

Der Sperlingshof bietet mit seiner stationä-
������	��%��������!���
�B����	���+�	�����	���
,�����������������������5�������������8�	������;�
@������%�����	�����8�	&��������������E���+�
�-
�������;�*%��%����	�&���������"
�����!���
�������'%������������ ������� �1��+�	�����
#�������	������������"�����������7�;�.������
������+���;�7����������	�������������	��7��-
������+���%�����	��������+�(�+���������$�	-
��%��	�������"
���������������������"
���������
"������;�G������,�������-�+�����%��	�������"���-
�������������"�����������#��&���8������"������
��	���������A�+���	�����	���	��������������; 

Anmerkung der Redaktion:�7���,�������-�+�������
#8"��
�����������+�S������������S	����������8��C-
����������
������������+�����	
����@&����A��������
��	
	���,������&��������	���������+���������-
park Pforzheim und Oxfam mit Spenden bedacht. 
 
7�����������$�������"
����������������&���	�
&����A������������+�	������A��������&��5�����+�
?�%�����/011��������#��&���8������"������������
4��	��������	A������������	�����8�����������	�����S;� 
'��������(���������	��������#8"�����"	���+�-
�����"������&���	�)����������
��5�����5�����
��	�����	����A����������������������� C�����

��%������������������@�����+�	�(���������
��
verfolgen.

�&��5����&�����1JO/���%���������&��������
����+� ��������+����;�(������+�5��
	������%-
schluss machte er eine Lehre zum Lackierer. An-
������S����&��������
���������������E������R��A�
&�����+�
&���8���
�+���	���E�	������%����	�;
1JML�	��	��������#����������������)�������'�����A�
&���������� �+���	���%���	����%����	�A��������
Vorsitz er seit 2002 innehat. Seit 2010 ist er 
stellvertetender Aufsichtsratsvorsitzender. Herr 
5������������	���������	�!������,������������-

�����)��:��	�A����%�����������������?C��������
%�����	�����	���,�����������A��%��������������
die Diskriminierung von Minderheiten.

�&��5���A�4��	�����������#8"
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7���,�-��E��+���+�,����/012D/013�

)��:��	���
�#8"� .���+�E����'�	��A�>�������'B���A�?����	������A�"��!������+���A�
"�B�������8!������A�'��������
����A� �+�������A�8����������A�'�����Q���
5�������$�	��A�"�!��� �B�A���+�'��� ��+�
�	��A�=�����+� �B�
��A�
'��R������#C&A�����
�$�����������A�)������)�����A� ���.���	��A�$�����
"���S���A� �	�������"�+��A�$������"	�%��A���B����E�����A�8%���E�������A�
?��B�������A�?�%���������
A�8+���>�����

���������������������������������	��������#�����T�$��	����?����	A�E��+���������A������������	A�
Wolfgang Gebhard

#�����8P)��"��!����� $��	�'������A�$�		����'�����	���A�8+��B�������A�'+B�������A�G�����
��
���A�$��������������A�4�!�����������
A���%�����7����+������A�"	�����
8��,�%����A�)������8���S��A�$�����8����A�#�������?��BA�,����������&���A�
E�+� ��%��A�7������ ��	A�'��������$���A������X
	���A�4������)������A�
(�	������.�������	A�(������.�	���SA�'�����"�!�����A�"��:��"��+��	A�
,���"����
�A�#�����"��&��
%���A�'�����"�	�����A� �+�4��	�A�#������
������+���A�E�����>��+�
�

���������������������������������	��������#�����T�$���������%���������7�;�.������������+���

���������
�#8"� 4������'�����B�A�5������C
���C�A�)�	�����5��	A�"�����G���A������ �����A�
#���:�� ��	�
A�'����� �����A����!��� ���	A�#���� ���A�#�����#�A�$����+�
$������A�"������$����A�7�����"���+�
�	��A�(��������"�B���

                                           ��	���������#�����T��)�	���"������

Sell4u LES  

                                                  

(��������A���������
���&����A�����+�	�������	������������+����������5�������%���;

�?�/�

� 1�

� /�

� /�
'������������A�,����������A�$��!�������%���A�$�����������A�(������
5����&�����A�#���� ��

A�#����� ���A�.�+����� ��������+��A�(����
)�����A� �+�.�:��!��A�,���.����+���A�,��+���"�����A�(�	�����������A�
Kamila Walter
��	��������#�������T�  ���	���5���&����
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